MOEDA TROKA

Mercado Digital de Permutas

A plataforma que transforma bens e servicos em oportunidades reais de troca
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A Moeda de Troka € uma rede colaborativa que propoe
um novo paradigma de consumo e negocios.
Acreditamos que muitos recursos — produtos, servicos,
tempo — acabam subutilizados, enquanto ha qguem
precisa exatamente do que oferecemos.
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Nossa missao € conectar esses pontos por meio da
permuta, criando valor sem depender exclusivamente
do dinheiro.

Com um olhar sustentavel e humano, construimos uma
plataforma onde trocas acontecem com seguranca,
transparéncia e proposito.




DESAFIOS DO MODELO TRADICIONAL
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Muitos ativos ficam parados — O uso de dinheiro como unica moeda
produtos encalhados, horarios ociosos, limita transacoes e gera barreiras.
talentos sem demanda.
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Falta de confianca entre partes e Elevados custos de transacao ou
dificuldade de encontrar marketing para viabilizar negécios
correspondéncia ideal para troca. convencionais.

Essas friccoes impedem que o maximo valor seja aproveitado.




NOSSA SOLUCAO

A Moeda de Troka oferece uma forma pratica e segura de trocar:
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_._i Rede de permuta digital: conectamos quem tem algo a oferecer com quem precisa.

@ Credibilidade e seguranca: mecanismo de validacao, regras claras e controle de qualidade.
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3‘; Flexibilidade de ativos: produtos, servicos, locacdes, e mais — vocé decide.

ﬁ Crescimento coletivo: a medida que novas empresas entram, novas oportunidades surgem.

y Impacto sustentavel: menos desperdicio, menos descarte, mais reaproveitamento e colaboracgao.



COMO FUNCIONA

Aqui esta o fluxo ideal que o usuario passa na plataforma:

Cadastro e configuracao

® Crieseu perfil, informe seus produtos ou servicos
disponiveis, € 0 que Vocé procura em troca.

Publicacao de ofertas & busca

4 Liste seus itens ou servicos e explore o que outros estao
oferecendo, filtrando por categoria, regiao ou tipo.

Negociagcao e contrato

® Converse com potenciais parceiros, defina
valores ou complementos, e formalize o acordo.

Realizacao da troca

Entrega, execucao do servico, confirmacao —
tudo documentado e validado.

Recebimento de crédito / reconversao

Se houver excedente ou credito, ele pode ser
utilizado em futuras trocas dentro da rede.

Cada etapa € guiada para que o usuario
avance com clareza, seguranca e autonomia.



BENEFICIOS & DIFERENCIAIS

Potencial de compra sem uso de caixa — vocé utiliza
seus proprios ativos para adquirir o gue precisa.

Reducao de desperdicio — transformamos
estoque ocioso e ativos subutilizados em valor.

Fortalecimento da rede local — parcerias
estratégicas e colaboracao entre membros.

Versatilidade — aceita diferentes tipos de
ativos, nao apenas produtos fisicos.

Custos mais baixos comparado aos métodos
tradicionais de marketing ou aquisicao.

Confianca garantida por meio de politicas
claras, suporte e verificacao de usuarios.




MODELO DE NEGOCIO / MONETIZACAO

Explicamos como a Moeda de Troka se sustenta:

Planos de assinatura / categorias premium para
funcionalidades extras.

Parcerias comerciais e colaboracoes
estratégicas (marketing, consultorias, etc.).

Servicos complementares (curadoria, suporte,
mediacao) cobrados separadamente.

Taxas para transacoes de maior valor ou
Servigcos especiais.



PROPOSTA DE PARCERIA

Convidamos vocé (empresa/parceiro/investidor) a fazer parte:

O que oferecemos: O que esperamos: Proximos passos sugeridos:
- Acesso a rede de trocas ativa . Engajamento no ecossistema - Agendar uma reunido
- Visibilidade e exposi¢cao de marca . . o : : :
PR . Participacéo ativa nas trocas - Realizar um piloto de uso
- Beneficios exclusivos e condi¢coes o o
oreferenciais - Feedback para melhoria - Iniciar cadastro e oferta inicial
continua

- Apoio de marketing e mentoria
para potencializar seu desempenho



Vamos cocriar valor, multiplicar oportunidades
e construir uma rede gque transforma.
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moedadetroka.com.br @moedadetroka contato@moedadetroka.com.br 319730-2727




